Методические указания для составления отчета 
по преддипломной практике
для студентов по специальности
43.02.12 Технология эстетических услуг

Цели практики. Собрать необходимые материалы для разработки и выполнения программы по эстетизации клиента с проблемой указанной в теме дипломной работы в условиях данного учреждения индустрии красоты

Задачи практики:
1. Закрепить теоретические знания по проблеме (индивидуальное задание)
2. Познакомиться, проанализировать и охарактеризовать деятельность данного учреждения индустрии красоты
3. Собрать и проанализировать диагностические карты (проблемы клиента по индивидуальному заданию)
4. Приобрести практические навыки, необходимые для решения проблемы клиента(индивидуальное задание)

1. Введение
Описание предприятия: наименование, форма собственности, сфера деятельности, направления развития, ценовой сегмент.

2. Организация работы парикмахерской/салона красоты.
Описание структуры парикмахерской/салона красоты. 
Составление плана парикмахерской/салона красоты с текстовым описанием. 
Описание санэпидрежима  парикмахерской /салона красоты. 
Описание рабочего места косметика/ маникюрши/ педикюрши,/визажиста /массажиста.
Описание правил  техники безопасности  и охраны труда в парикмахерской/салоне красоты
Анализ организации рабочего места в соответствии с САНПиН 2631-10

3. Организация работы с расходными материалами и парфюмерно-косметическими средствами.
Описание парфюмерно-косметических средств, применяемых в парикмахерской/салоне красоты. 
Анализ основных ингредиентов представленной парфюмерно-косметической линейки в соответствие парфюмерно-косметической линейки сегменту рынка услуг.

4. Анализ и заполнение диагностических карт в соответствии с индивидуальным заданием. Если карты отсутствуют-разработать необходимый документ
Описание показания и противопоказания к услугам по проблеме клиента.
Описание результатов  диагностики.
Описание проблемы клиента.
Описание и анализ активных ингредиентов парфюмерно-косметических средств по проблеме клиента.

5. Сегмент рынка и ценовая политика парикмахерской/салона красоты
Анализ ценообразования на предприятии.
Описание потенциального среднестатистического клиента.
Описание и анализ конкурентоспособности  парикмахерской/салона красоты.

6. Индивидуальное задание ________________________________________ 
__________________________________________________________________ 
__________________________________________________________________ 

7. Заключение:
Выводы, рекомендации по организации парикмахерской/салона         красоты (выводы корректно начинать с достоинств, затем отметить недочеты, предложить рекомендации, которые вытекают из выводов).

[bookmark: _GoBack]8. Приложения (диагностические карты, фото клиентов до и после)

Оформление отчета должно соответствовать стандарту техникума. Работа, оформленная не по стандарту, не принимается.
